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1. INTRODUCAO — OBJETIVO E ABRANGENCIA

Atualmente, a Véneto Gestdo de Recursos (“Véneto”, “Gestora” ou "Instituicdo") ndo

realiza distribuicdo de produtos de investimento de qualquer natureza, por mais que
esteja autorizada a realizar tal atividade pela Comissao de Valores Mobiliarios — CVM.
Dessa forma, esta Politica de Suitabiliity ("Politica") define os procedimentos
operacionais a serem executados pela Véneto caso, eventualmente opte por distribuir
produtos de investimento, com o objetivo de garantir a adequacéo dos produtos e
servigos que forem ofertados ao perfil de seus investidores.

Estéo sujeitos as regras previstas na presente Politica todos os colaboradores, socios,
funcionarios, trainees e estagiarios (em conjunto “Colaboradores” e em separado
“Colaborador”) da Véneto, os quais devem conhecer integralmente as disposicoes
desta Politica, devendo zelar pelo seu fiel cumprimento, naquilo que Ihes couber.

Esta Politica é complementar e parte integrante das politicas e controles internos da
Véneto. O descumprimento de quaisquer disposi¢cdes previstas nesta Politica sera
entendido como infragdo as Politicas Internas como um todo, sujeitando o infrator as
sancgdes cabiveis.

O Diretor de Risco e Compliance sera responsavel perante a CVM e ANBIMA por
garantir que as normas estabelecidas na Instrugdo CVM n° 30/2021, no Cédigo de
Distribuicdo de Produtos de Investimento, nas Regras e Procedimentos do Cdodigo de
Distribuicao, e nesta Politica sejam estritamente observadas no dia-a-dia da Gestora,
a partir do momento em que esta optar por realizar a distribuicdo de produtos de
investimento, por meio de rotinas de fiscalizacdo preventiva, identificacao de risco e
atuacao corretiva contra infragdes.

i. Areas de Atuacio da Véneto — Instrucdo da Comissio de Valores Mobiliarios
("CVM") n° 21/2021:

Area Atuacéo

Gestao Sim
Consultoria Nao
Distribuicao Nao

Administragcao Fiduciaria N&o
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2. CLASSIFICACAO DO INVESTIDOR

No momento em que a Véneto opte pelo inicio da atividade de Distribuigao, a presente
Politica evidencia que a Gestora adotara os seguintes procedimentos capazes de,
satisfatoriamente, definir o objetivo de investimento do cliente, sua situagao financeira
e seu conhecimento de mercado:

o Objetivo do cliente

Para definicdo do objetivo do cliente, € necessario que se analise, no minimo:

* O periodo que o cliente deseja manter os investimentos;

As preferéncias declaradas do cliente quanto a assuncéao de riscos;

As finalidades do investimento; e
* Experiéncia em investimentos nos Mercados Financeiro e de Capitais, este devera
informar a Véneto quais produtos e ha quanto tempo tem de familiaridade.

o Situagao financeira do cliente

Para definicdo da situacdo financeira do cliente, € necessario que se analise, no
minimo:

O valor das receitas regulares declaradas pelo cliente;

O valor e os ativos que compde o patriménio do cliente; e
A necessidade futura de recursos declarada pelo cliente.

° Conhecimento de mercado do cliente

Para afericao do nivel de familiaridade do cliente com os Mercados Financeiro e de
Capitais, é necessario que se analise, no minimo:

* Os tipos de produtos, servicos e operacdes com os quais o cliente tem familiaridade;
* A natureza, volume e frequéncia das operagdes ja realizadas pelo cliente, bem como
o periodo que tais operagdes foram realizadas;
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* A formacédo académica e a experiéncia profissional do cliente (ndo se aplica ao
cliente pessoa juridica); e

* O quao confortavel se sente com as possiveis oscilagcdes de mercado, bem como
em relagdo ao risco de eventuais perdas.

° Dos Perfis de Investidor da Véneto

Esses trés nortes permitiram que a Gestora formulasse assertivamente o Questionario
Suitability, Anexo | da presente Politica, a fim de garantir que as respostas sejam
atribuidas de forma imparcial pelos clientes, que marcardo as opg¢des de cada
pergunta de acordo com aquela que mais se identificar e, ao final, se enquadrara em
um dos 05 (cinco) perfis de investidor, quais sejam:

|. Superconservador

Os investidores com perfil superconservador tém como principal objetivo a
preservacao de capital e possuem propensao a risco muito baixa ou inexistente.

[I. Conservador

Investidores com perfil conservador estdo dispostos a correr mais de algum tipo de
risco em seus investimentos, buscando um retorno diferenciado no médio prazo.
Ainda que prefiram uma parte maior de sua posicao em liquidez em curto ou médio
prazo, é possivel diversificar suas aplicacdes assumindo risco em busca de um retorno
maior.

[1l. Moderado

Nesse perfil, os investidores suportam riscos mais elevados em busca de um melhor
potencial retorno em curto ou meédio prazo. Isso porque além de um objetivo de retorno
maior, esses investidores podem possuir maior conhecimento e experiéncia de
mercado, menor necessidade de liquidez, e maior tolerancia a volatidade e a
eventuais perdas dos recursos investidos.

V. Sofisticado
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Esse Perfil de Investidor estd associado a clientes com maior conhecimento de
mercado, geralmente investidores qualificados ou profissionais, que possuem maior
tolerancia a riscos, buscam retornos em investimentos no longo prazo e n&o possuem
necessidade liquidez de curto e/ou médio prazo. Estdo também dispostos a realizar
operagdes em mercados mais complexos em busca de um retorno de curto e médio
prazo, ainda que cientes da possibilidade de perda de quantias relevantes dos
recursos investidos.

V. Exclusivo

Esse perfil, assim como o sofisticado, estda associado a clientes com maior
conhecimento de mercado, que possuem maior tolerancia a riscos, buscam retornos
em investimentos no longo prazo e nao possuem necessidade de liquidez de curto
e/ou médio prazo. Estdo também dispostos a realizar operacdées em mercados mais
complexos em busca de um retorno de curto e médio prazo, ainda que ciente da
possibilidade de perda de quantias relevantes dos recursos investidos.

A diferenca dos perfis estd na condicdo do investidor, que devera ser
obrigatoriamente, para fins de ANBIMA e CVM, classificado como qualificado ou
profissional, e se sente mais confortavel ndo s6 com o acesso quantitativo e qualitativo
aos produtos complexos e/ou mais volateis, mas também para uma concentragao
significativa nesses ativos, buscando mais flexibilidade e assertividade na
rentabilidade especifica.

. Do Prazo do Questionario de Suitability

Vale reforgar, sem prejuizo de eventual solicitagdo ou estipulagdo em contrario para
investidor especifico pela area de Risco e Compliance, que é obrigatoria a renovagao
desse Questionario de Suitability no prazo maximo de 24 (vinte e quatro) meses,
ficando a area Comercial da Véneto como responsavel. A solicitacdo dessa
atualizacao podera ser feita por telefone, e-mail e/ou escrito, desde que seja garantida
a renovagao do Questionario.

. Da Recusa ou Auséncia do Questionario de Suitability
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Caso os investimentos pretendidos estejam em desacordo com o perfil definido, o
cliente deve ser alertado pelo Colaborador da area Comercial, e, caso aquele requeira
dar prosseguimento a aquisigdo do produto, devera assinar o Termo de Ciéncia de
Desenquadramento de Suitability (Anexo lll), ratificando sua ciéncia, consciéncia e
intengcdo de possuir ativos mais agressivos do que indicado como adequado para o
seu perfil.

Diferentemente ocorrera na recusa de preenchimento do Questionario, ou, quando o
cliente ndo fornega informagdes suficientes para tragar seu Perfil de Investidor, pois
havera o imediato cancelamento da compra do ativo e o bloqueio de seu cadastro na
Véneto. Isto porque ndo havera seguranga minima para eventual recomendacgéo de
produtos de investimento quando ndo sao obtidas as informagdes que permitem a
identificacdo do Perfil de Investidor.

3. CLASSIFICACAO DOS PRODUTOS DE INVESTIMENTO

Nao obstante a definicao do Perfil de Investidor, € necessario que a Véneto proceda
a devida classificagao dos produtos de investimento em coesdo com esses perfis.

Essa classificacdo considerara uma metodologia propria pautada principalmente no
risco do produto e em sua complexidade.

o Classificagao de Risco

No que tange o risco do produto, a Véneto considerara os seguintes aspectos: (i) os
riscos associados ao produto e seus ativos subjacentes; (ii) o perfil dos emissores e
prestadores de servigos associados ao produto; (iii) a existéncia de garantias; e (iv)
os prazos de caréncia.

A aversao ou propensao ao risco, o horizonte temporal dos investimentos, bem como
os recursos totais disponiveis e investidos sio fatores determinantes nao apenas ao
se tracar o Perfil de Investidor, mas também ao alocar os produtos em suas
respectivas carteiras.

Nao obstante, havera a necessidade da confec¢ao de termo técnico assinado pelo
gestor na qual ele determinara ao ativo uma pontuagéo de risco vinculada a tabela
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constante no Anexo | da Diretriz de Suitability da ANBIMA. Essa medida torna
transparente qualquer assungao de risco por parte do cliente, além de permitir uma
padronizagdo na avaliagéo trazida por aquele gestor.

o Classificagao de Complexidade

O segundo ponto trazido como fator determinante a classificagdo dos produtos ao
Perfil de Investidor sera a complexidade desse ativo.

Em atencéo ao disposto na Diretriz de Suitability ANBIMA, considera-se complexos
os produtos que possuam, cumulativamente, trés das quatro seguintes caracteristicas:
(i) auséncia de liquidez, barreiras complexas ou elevados encargos para saida; (ii)
derivativos intrinsecos; (iii) incorporacédo de dois ou mais produtos de diferente
estrutura e natureza sob a aparéncia de um instrumento unico; e (iv) metodologia de
precificagao especifica.

Assim, a Véneto entende como produtos complexos:

. Certificados de Operagdes Estruturadas (COEs);

. Fundos de Investimento Imobiliarios;

. Fundos de Investimento em Acgdes;

. Fundos de Investimento em Participacdes;

. Fundos de Investimento em Direitos Creditorios;
. Derivativos; e

. Commodities.

Essa classificacdo traz uma essencial paridade com o disposto pela ANBIMA,
garantindo ao investidor todo o conforto necessario quando do enquadramento de seu
Perfil de Investidor.

o Do Prazo de Classificagao

Ainda importante trazer nesse ltem de Classificacdo dos Produtos de Investimento o
prazo para que a Véneto efetue a devida reanalise e, eventualmente, reclassificacao
desses. Para fins de cumprimento dos compromissos assumidos pela gestora em
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trazer transparéncia, fica estipulado que essa tera que realizar essas medidas e
publiciza-las em prazo n&o superior a 12 (doze) meses.

Destaca-se, que garantir a devida classificagdo dos produtos de investimentos, com
reanalises periodicas, nos termos exigidos pelos 6rgaos € um compromisso da

Véneto.

4, COMUNICACAO COM O INVESTIDOR

Outro ponto importante dentro da transparéncia proposta pela Véneto ao investidor
esta relacionado a comunicacao desse quanto ao seu perfil e a classificacdo de cada
produto.

Nesse ponto fica decidido que, apos a resposta do cliente ao Questionario de
Suitability, o perfil atribuido ao cliente devera ser comunicado a ele por telefone, e-
mail e/ou escrito, sendo responsabilidade da equipe Comercial garantir o necessario
entendimento das possibilidades que o perfil atribuido permitem, quais produtos seréao
alocados em sua carteira, seus riscos, caréncias, eventuais garantias e classificagéo
de crédito dos emissores.

O cliente tera acesso em tempo real a sua carteira de investimentos, com
especificacao dos produtos nela alocado, por meio das plataformas das corretoras ou
bancos nas quais seus recursos estejam alocados.

Em caso de eventuais clientes via distribuicdo, cada um destes recebera mensalmente
por e-mail a posi¢ao consolidada de sua carteira, especificando os produtos e valores
nela alocados. Esta Politica de Suitability esta disponivel no site da Gestora e, caso
solicitada pelo cliente, o Colaborador responsavel por seu atendimento devera envia-
la por e-mail.

5. DISPOSICOES FINAIS

O preenchimento do Questionario Suitability que, posteriormente, gera o perfil de risco
do cliente sera de inteira responsabilidade do cliente, ndo cabendo qualquer analise
subjetiva por parte da Véneto.
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Esta Politica de Suitability ou o Questionario ndo constituem garantia de satisfagcao do
cliente e ndo garante que os ativos investidos atinjam o objetivo de risco e
rentabilidade do cliente.

O perfil do cliente sera estabelecido de acordo com critérios proprios da Véneto, nédo
cabendo comparagao ou equivaléncia com os perfis de investimento de outras
instituicdes.

A partir do momento em que a Gestora optar pela distribuicdo de produtos de
investimento, devera manter, pelo prazo minimo de 5 (cinco) anos contados da ultima
recomendacao prestada ao cliente, ou da ultima operagado realizada pelo cliente,
conforme o caso, ou por prazo superior por determinagao expressa da CVM, em caso
de processo administrativo, todos os documentos e declaragdes exigidas nesta
Politica de Suitability. Os documentos e declaragdes referidos acima podem ser
guardados em meio fisico ou eletrénico, admitindo-se a substituicdo de documentos
pelas respectivas imagens digitalizadas.

A presente Politica tem vigéncia a partir de 20/06/2022, e vigorara por prazo
indeterminado.

Todos os Colaboradores receberdo uma coépia desta Politica, conjuntamente as
demais Politicas Internas, quando de seu ingresso na Véneto, além de receber
treinamento por parte do Diretor de Risco e Compliance, que se colocara a disposicao
para sanar quaisquer duvidas referentes a esta ou as outras Politicas Internas.

Esta Politica estara disponivel no sitio eletrbnico da Sociedade -
www.venetoinvest.com.br.
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ANEXO |
QUESTIONARIO SUITABILITY

O objetivo deste questionario é verificar a adequacéo dos investimentos pretendidos
pelo cliente ao seu perfil do investidor, em cumprimento a legislagao vigente, qual seja,
a Resolugdo CVM n° 30 e o Cédigo de Distribuicdo de Produtos de Investimento.

DADOS DA TITULARIDADE

NOME:
CPF/CNPJ:

O preenchimento de todos os campos é obrigatério.

1. Qual é a sua expectativa de desempenho da sua carteira de investimentos ao
longo do tempo?

a. O Entendo que posso ter oscilagdes diarias levemente negativas, mas ficaria
muito desconfortavel ao nao ter resultados positivos todos os meses.

b. O Entendo que posso ter alguns meses com oscilagdes negativas, mas ficaria
muito desconfortavel ao nao ter resultados positivos todos os anos.

C. O Entendo que posso ter anos com oscilagdes negativas até 10%, mas ficaria
muito desconfortavel ao ndo ter resultados positivos em um prazo de 2 a 4 anos.

d. 0 Entendo que posso passar por periodos de oscilagdes negativas, mas tenho
um horizonte de longo prazo para os meus investimentos.

2. Como vocé definiria seu momento de vida em relagao ao seu patriménio?

a. OO0 Estou em uma fase que a principal preocupacéo € de preservar o que ja
conquistei.

b. [0 Busco ter um ganho levemente acima da média de mercado.

C. [0 Busco ter um aumento do patrimdnio acima da média em uma carteira
balanceada.

d. [0 Busco ter um aumento expressivo do patriménio para atingir os meus
objetivos.

3. Caso voceé deixasse de ter 100% da sua renda mensal, por quantos meses os
seus investimentos conseguiriam manter o seu custo de vida atual?

a. O Até 1 més do meu custo de vida.

Véneto Family Office

Rua da Bahia, 2696. 14° andar.

CEP: 30160-019 — Belo Horizonte, MG — Brasil 11
atendimento@venetoinvest.com.br ou 55 31 3654-6165 | www.venetoinvest.com.br



Politica de Suitability

VENETO/

FAMILY OFFICE

b. O Entre 2 e 6 meses do meu custo de vida.
C. O Entre 6 a 12 meses do meu custo de vida.
d. O Acima de 12 meses do meu custo de vida.

4. Em quanto tempo vocé espera resgatar 50% ou mais da sua carteira de
investimentos?

O Até 1 ano.
O Entre 1 e 2 anos.
O Entre 3 e 5 anos.

oo T o

O Acima de 5 anos.

5. Qual seu nivel de conhecimento sobre investimentos?

a. [0 Tenho baixo conhecimento sobre investimentos.

b. [0 Tenho baixo conhecimento sobre investimentos, exceto os mais tradicionais
como CDB ou Fundo DI.

C. [d Tenho razoavel conhecimento sobre investimentos.

d. [0 Tenho consideravel conhecimento com o tema investimentos.

6. Qual o perfil de carteira se adequa ao que espera para os seus investimentos?

a. [0 Apenas ativos de renda fixa muito seguros e sem possibilidade de oscilagdes
negativas.

b. [0 Apenas ativos de renda fixa, mesmo que mais longos com alguma oscilagéao
no curto prazo.

C. [0 Uma carteira balanceada com mais classes de ativos e uma parte limitada
de acgbes ou renda variavel.

d. [0 Uma carteira com parte consideravel em ag¢des ou outros ativos de renda
variavel.

7. Com relagdo aos riscos existentes na sua carteira, como reagiria ao verificar
que o mesmo apresenta retorno total negativo de 10%?

a. [0 Resgataria imediatamente todas as minhas posi¢des.
b. [0 Resgataria imediatamente parte das minhas posicoes.
C. 1 Manteria minhas posicdes inalteradas.
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d. O Investiria recursos adicionais.

8. Com relagao aos riscos existentes na sua carteira, como reagiria ao verificar
que o mesmo apresenta retorno total negativo de 50%?

[0 Resgataria imediatamente todas as minhas posi¢des.
[0 Resgataria imediatamente parte das minhas posigoes.
[0 Manteria minhas posicdes inalteradas.

oo oo

O Investiria recursos adicionais.

9. Qual das opgoes abaixo melhor define a sua propensao a risco de crédito nos
produtos investidos?

a. [0 Poderia ter apenas ativos de primeira linha das maiores instituigdes do pais
ou titulos publicos federais.
b. O Poderia ter ativos menos conhecidos, mas com as melhores classificagao de

risco e de forma diversificada.

C. 0. Poderia ter uma parte da carteira em empresas menos conhecidas, com
classificagdes de risco satisfatorias e/ou com boas garantias.

d. [0 Poderia ter uma parte significativa da carteira de renda fixa em ativos com
altos retornos e riscos de crédito mais elevados.

10. Em quais ativos abaixo vocé ja se sente confortavel em investir?

a. [0 Produtos de baixissimo risco e/ou protegidos pelo FGC.

b. [0 Ativos que busquem um pouco mais de retorno, mesmo tendo alguma
volatilidade controlada.

C. O Ativos com retorno diferenciado, mesmo que com liquidez limitada ou

volatilidade maior.
d. [0 Possuir acdes ou renda variavel na maioria da minha carteira.

11. Qual a porcentagem do seu patrimoénio financeiro que se encontra sob a
gestao Véneto?

a. O de 76% até 100%.
b. O de 51% até 75%.
C. O de 26% até 50%.
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d.

O menos de 25%.

12. Qual o seu nivel de conforto sobre a gestao da Véneto em produtos com
maior volatilidade e/ou complexidade, por exemplo, a¢des, Flls, FIAs, FIDCs,

d

a.
b.
C
d

1
e
F

o 0 T o

entre outros ativos que carregam mais risco?

1 Baixo.

0 Médio.

0 Alto.

1 Altissimo.

3. Qual o seu nivel de conforto quanto a uma eventual alocagao concentrada
m produtos com maior volatilidade e/ou complexidade, por exemplo, a¢oes,
lis, FlAs, FIDCs, dentre outros ativos que carregam mais risco?

I Baixo.

0 Médio.

O Alto.

[ Altissimo.

INFORMAGOES GERAIS

Este questionario é de uso exclusivo da Véneto, na qualidade de gestora de
recursos.

A partir da assinatura deste questionario, o cliente atesta que o seu perfil de
investimento apurado em data mais recente sera o considerado pela Véneto para
alocacao de recursos.

A probabilidade e montante de perda indicados sdo meramente ilustrativos. Nao é
possivel prever o percentual exato de perdas ou ganhos potenciais.

Este formulario € complementar a documentacao cadastral e ndo substitui a ficha
cadastral e nem o termo de adesao ao fundo de investimento objeto da aplicacao.

RESULTADO DO PERFIL DE RISCO:

Politica de Suitability

Belo Horizonte, (inserir data)

Véneto Fami

ly Office

Rua da Bahia, 2696. 14° andar.
CEP: 30160-019 — Belo Horizonte, MG — Brasil
atendimento@venetoinvest.com.br ou 55 31 3654-6165 | www.venetoinvest.com.br

14




VENETJ%

FAMILY OFFICE

ANEXO Il

Politica de Suitability

PONTUACAO - QUESTIONARIO SUITABILITY

» Ao preencher o Questionario de Analise de Perfil do Investidor, o cliente devera
responder as questdes marcando a opgdo com a qual mais se identificar.

» Para as questdes sera atribuida uma pontuacédo, indicativa da maior ou menor

propens3o ao risco.

» O espelho de pontuacdo abaixo indica a pontuagao atribuida a cada opcéao de

resposta:

(B)

(C)

(D)

Opcao (A)
Pontuacéao 1

2

3

4

» As pontuagdes extraidas do Questionario de Analise de Perfil do Investidor em
relagdo as perguntas, que devera ser preenchido individualmente por cada cliente da
Gestora, indicaréo seu respectivo Perfil de Investidor, de acordo com os seguintes

parametros:

Pontuacéao Perfil

1a24 Super Conservador
25a30 Conservador

31 a 36 Moderado
37a41 Sofisticado
42 a 52 Exclusivo

Véneto Family Office
Rua da Bahia, 2696. 14° andar.
CEP: 30160-019 — Belo Horizonte, MG — Brasil

atendimento@venetoinvest.com.br ou 55 31 3654-6165 | www.venetoinvest.com.br
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TERMO DE DESENQUADRAMENTO DE SUITABILITY

Cliente:
CPF/CNPJ:

Perfil de Risco do Cliente:

Com base no disposto na Resolugdo CVM n°® 30, no Cddigo de Distribuicdo de
Produtos de Investimento e nos procedimentos de Suitability adotados pela Véneto,
declaro estar ciente de que o meu perfil Suitability estd em desconformidade com a

classificagao do produto no qual pretendo investir.

Declaro, para todos os fins de direito, que estou ciente do desenquadramento ora
apontado e que, ainda assim, desejo efetuar esse investimento, isentando a Véneto
Gestao de Recursos Ltda., inscrita sob o CNPJ n° 25.248.367/0001-50, de qualquer

tipo de responsabilidade decorrente desse desenquadramento de perfis.

Belo Horizonte, (inserir data)

Véneto Family Office

Rua da Bahia, 2696. 14° andar.

CEP: 30160-019 — Belo Horizonte, MG — Brasil
atendimento@venetoinvest.com.br ou 55 31 3654-6165 | www.venetoinvest.com.br
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